Der erfolgreiche Promoter
Wege zum Erfolg und wie man sich an der Spitze halt

Aller Anfang ist schwer und selten findet man Promoter, die von Beginn an mit Jobangeboten (iberhduft werden. Doch
schon hier trennt sich die Spreu vom Weizen. Denn wer zielstrebig und ehrgeizig seinem Weg folgt und sich auch nicht
von Absagen und Riickschldgen entmutigen ldsst, der hat gute Chancen sich lange am Arbeitsmarkt halten und bewei-

sen zu kénnen.

Welche Voraussetzungen und Charakterziige sollte
ich vorweisen konnen?

Freundlichkeit - ist das A und O bei jeder Beschaftigung, egal
ob man Samples verteilt, eine Verkostung durchfiihrt oder auf
bestimmte Produkte berdt. Ein Lacheln 6ffnet jede Tire, bei
Kunden genauso wie bei Vorgesetzten und Agenturen.

Ehrlichkeit - Liigen haben kurze Beine und werden meist
schnell entlarvt, deshalb immer offen und ehrlich sein. Lieber
Unwissen eingestehen als Kunden falsch beraten.

Piinktlichkeit - ein unbedingtes Muss.

Zuverlassigkeit - den Agenturen und Auftraggebern gegen-
Uber. Wenn man Anweisungen erhdlt, hat man diesen Folge zu
leisten. Wer mit ,wenn” und ,aber” kontert, halt sich nicht lan-

ge.

Gepflegtes Erscheinungsbild - Sauberkeit gehért genauso
dazu wie ordentliche Kleidung und keine sichtbaren Piercings
oder Tattoos. Gute und seridse Fotos fiir Sedcards oder Bewer-
bungen sind meist der erste Knackpunkt einer Zu- oder Absage
einer Agentur.

Lernbereitschaft - bei jeder Fachpromotion wird Wissen vor-
ausgesetzt, das heil3t der Kunde der beraten wird, erwartet dass
der Berater auch Ahnung vom Produkt hat, man muss also im-
mer bereit sein Neues zu lernen um in der Lage zu sein, anderen
dieses Wissen weiter vermitteln zu konnen.

Spontanitat - wer auch einmal kurzfristig einer Agentur aus-
helfen kann und dies zuverldssig erledigt, hat bei den meisten
einen,Stein im Brett”.

Wie komme ich an Jobs?

Jobborsen im Internet - verschiedenste Plattformen sind
hier weit verbreitet und bieten meist eine ,Jobletterfunk-
tion”

Positiv zu nennen sind hier:

www.promotionbasis.de
www.jacktiger.de

Direktes Kontaktieren von Agenturen - der gute und di-
rekte Draht zu Agenturen ist haufig ein Erfolgsgarant. Hat
man sich so einmal ein Netzwerk aufgebaut und sich einen
guten Namen gemacht, so kommen die Jobs von ganz al-
lein.

Eine gute Moglichkeit um sich tiber Agenturen zu informie-
ren bietet www.4promo.de, hier kann man Erfahrungsbe-
richte andere Promoter lesen, Adressen von Agenturen
erfahren (um sich dort online zu bewerben) und selbst Be-
richte verfassen.

MAKLERBURO WASCH

' Versicherungs- und Finanzberatung

Das MAKLERBURO WASCH hat bereits seit mehreren Jahren
Erfahrung mit der Promotion- und Event-Branche. Der Kon-
takt und Umgang mit Agenturen und Kunden ist seitdem
ein fester Bestandsteil.

Seitdem hat man sich auf die Versicherungsbediirfnisse
von Promotern konzentriert und spezialisiert.

Weitere Informationen unter:
09331 - 98 49 80 oder www.makler-waesch.de



